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DATOS BÁSICOS DEL CLIENTE

NOMBRE Y/O RAZON SOCIAL

TIPO DE DOCUMENTO NÚMERO DE IDENTIFICACIÓN -

PRINCIPALES COMPETIDORES DEL CLIENTE

ESTACIONALIDAD EN LAS VENTAS

PERIODOS DE MAYOR DEMANDA 

PERIODOS DE MAYOR DEMANDA 

PERIODOS DE MAYOR DEMANDA 

TIPOS DE PRODUCTOS COMERCIALIZADOS

POSICIONAMIENTO EN EL MERCADO

POTENCIAL DE CONSUMO Y/O COMPRA MENSUAL

ESTRUCTURA DE DISTRIBUCIÓN

MEDIOS DE TRANSPORTE (No. DE VEHICULOS)

NIVEL DE COBERTURA

PLAZO DE PAGO Y CUPO DE CRÉDITO SUGERIDO

PLAZO DE PAGO CUPO MENSUAL DE CRÉDITO

INFORME COMERCIAL

INFORME COMERCIAL

FORMA DE PAGO

NOMBRE ARCHIVO: CF-FO-04 V.00

CIUDAD                                                                  

FECHA DE  DILIGENCIAMIENTO

                  A A A A   /     M M    /   D D

CC CE PAS NIT OT DV

NOMBRE Y/O RAZON SOCIAL

(%) PARTICIPACION EN EL MERCADO

(%) PARTICIPACION EN EL MERCADO

MES ORIGEN DE LA DEMANDA DURACIÓN EN DIAS

CLASE NOMBRE DEL PRODUCTO (%) EN LAS VENTAS TOTALES

CLASE NOMBRE DEL PRODUCTO (%) EN LAS VENTAS TOTALES

CLASE NOMBRE DEL PRODUCTO (%) EN LAS VENTAS TOTALES

(%) DE PARTICIPACION MERCADO NACIONAL (%) DE PARTICIPACION MERCADO INTERNACIONAL

PROPIOS ARRENDADOS

LOCAL DPTAL NACIONAL IINTERN/AL

NOMBRE LA EMPRESA QUE LE DISTRIBUYE SUS PRODUCTOS

PAIS DE MAYOR CONCENTRACIÓN

¿QUÉ IMAGEN GOZA EL CLIENTE EN EL SECTOR?  ¿QUÉ FACTORES DIFERENCIALES TIENE EL CLIENTE CON RESPECTO A SU COMPETENCIA?

EN DIAS MONTO $

OBSERVACIONES ESPECIALES FRENTE A CUPO CONFORME A ESTACIONALIDAD EN VENTAS

    EJECUTIVO COMERCIAL

          NOMBRE REPRESENTANTE DE VENTAS     ___________________________________________________________________                   FIRMA      ________________________________________________________________________                 

  $

DURACIÓN EN DIAS

DURACIÓN EN DIASORIGEN DE LA DEMANDA

ORIGEN DE LA DEMANDAMES

MES

NOMBRE Y/O RAZON SOCIAL
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CONCEPTO DIRECTOR DE ZONA

CONDICIONES COMERCIALES APLICABLES

LISTA DE PRECIOS APLICABLE   PLAZO DE PAGO 

DESCUENTO COMERCIAL

DESCUENTO FINANCIERO

ZONA ASIGNADA

CONDICIONES COMERCIALES PARA CADA SUCURSAL Y/O FINCA DEL CLIENTE

AUTORIZACIÓN DIRECTOR DE ZONA

INFORME COMERCIAL

FORMA DE PAGO

NOMBRE ARCHIVO: CF-FO-04 V.00

CALIDAD DEL CLIENTE

CONTADO

EN DIAS

PORCENTAJE (%)

PORCENTAJE (%)

CONDICIONES PARA SU APLICACIÓN

CRÉDITO CONDICIONES ESPECIALES (Describa brevemente la anotación)

CONDICIONES PARA SU APLICACIÓN

CODIGO

NOMBRE DE LA FINCA Y/O SUCURSAL REPRESENTANTE DE VENTAS ASIGNADO CONDICION COMERCIAL PARTICULAR 

          NOMBRE DIRECTOR DE ZONA        ______________________________________________________________________________________________________                   FIRMA      _______________________________________________________________________________                 

FECHA

          A A A A   /     M M    /   D D
CIUDAD

NOMBRE DE LA FINCA Y/O SUCURSAL REPRESENTANTE DE VENTAS ASIGNADO CONDICION COMERCIAL PARTICULAR 

NOMBRE DE LA FINCA Y/O SUCURSAL REPRESENTANTE DE VENTAS ASIGNADO CONDICION COMERCIAL PARTICULAR 

NOMBRE DE LA FINCA Y/O SUCURSAL REPRESENTANTE DE VENTAS ASIGNADO CONDICION COMERCIAL PARTICULAR 

NOMBRE DE LA FINCA Y/O SUCURSAL REPRESENTANTE DE VENTAS ASIGNADO CONDICION COMERCIAL PARTICULAR 


